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para mejorar tu negocio? -

Conecta herramientas, utiliza datos con criterio "‘

y anticipate para mejorar el rendimiento de tu negocio
sin aumentar la carga de trabajo.

( ¢COMO ES EL HOSTELERO CONECTADO? )
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YA UTILIZAS TRABAJAS CON DATOS QUIERES CONECTAR BUSCAS MEJORAR
HERRAMIENTAS DE FORMA HABITUAL SISTEMAS Y AUTOMATIZAR RESULTADOS SIN
DIGITALES PROCESOS TRABAJAR MAS HORAS
— pero todavia trabajan — Pero no siempre se — para ahorrar tiempo y — para ganar rentabilidad
por separado. convierten en decisiones. reducir errores. y control.
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© |Integra tus herramientes © Analiza tus datos y toma ©@ Anticipa la demanda @ Mejora resultados y haz
y centraliza la informacion. decisiones con criterio. y organiza tu negocio. crecer tu negocio.
@ Conecta tu TPV, reservas, @ Consulta indicadores clave © Previsién de ocupacion @ Aumenta la rentabilidad
compras, contabilidad, etc. en tiempo real. y ventas. sin aumentar costes.
© Elimina tareas manuales © Detecta oportunidades © Planifica turnos, compras © Mejora la experiencia
y duplicidades. y problemas antes. y produccién. de tus clientes.
© Toda la informacion © Decide con informacion © Reduce imprevistos © Escala tu negocio con
en un Unico lugar. fiable y actualizada. y aprovecha mejor control y sostenibilidad.
- ﬁcﬁa@aﬁreﬁcqso.
| & RESULTADO & RESULTADO | & RESULTADO & RESULTADO
Menos tareas manuales Decisiones mas réapidas ‘ Menos urgencias Més rentabilidad con
y menos duplicidades. | y Mas seguras. L y mayor prevision. los mismos recursos.
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¢QUE AREAS PUEDES MEJORAR? COMO EVOLUCIONA EL HOSTELERO CONECTADO
! ' AHORA
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Reservas + Personal | LOS fines de semana siempre Las reservas previstas me ayudgn
PERSONAL CLIENTE Y DEMANDA PRODUCTO | voy corto de personal. | aajustar los tumos con antelecion.
s ' Compraba casi Compro segon lo que realmente
Mejora la planificacion | Conoce a tus clientes, Controla escandallos, @ Vergee’y Compras por ir?tuicudn. | se vepride ;gevno eiceso de stock.
de turnos y el control sus habitos y maérgenes y rendimiento | - o - ;
de horas trabajadas. aumenta la fidelizacion. de cada plato. \('? Cartalz|Escandalios No sabia qué platos eran Identifico queé productos aportan
4 ) realmente rentables. margen y cudles debo revisar.
2 — o ¥ Veia informes pero | Detecto cambios en ticket medio,
ﬁ]’ * an | Datos + Decisiones 1 ’c‘gnszﬁ; qué hacer ventas o costes y actio antes.
COMPRAS COBROS E EXPERIENCIA = ’ i - B e o
3 : : Planifico compras, personal y
STOCK Y COSTES INGRESOS CLIENTE (O Anticipacién | o e e o | producionants de ue legue
Optimiza proveedores, Controla cobros, Mejora el servicio, | 3 P ) | la demanda. N
stock y reduce tesoreria y flujo las valoraciones y Cada incidencia lle . FRT
prL 2 o3 ’ : gaba Dispongo de més tiempo para
L pérdidas. de caja. la reputacion online. L @ Experiencia Ciente por sorpresa. | mejorar la experiencia del cliente.
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